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Responsable développement commercial, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

avr. 2016 / sept. 2018 Responsable développement commercial
PLIAGE 31, Région de Toulouse, France
En charge du Développement Commercial de cette PME spécialisée en 
Tolérie et Métallerie ALU,INOX,Aciers,dans de multiples corps de Métiers du 
Bâtiment,sous l'autorité de Bruno BOURGUIGNON

févr. 2012 / mars 2015 Directeur des Ventes France
HAWI Energietechnik AG
Responsable équipe de vente Nationale France(Responsables 
Régionaux ,Chargés d'affaires,Adv..) 
Chargé d'aplliquer et de développer la Stratégie et le volant d'affaires sous 
autorité de Mr Gilles CACHOT(Pdg) et Harrold DARRAS(Dteur Cial ) du 
Groupe Allemand sur le territoire Français 
Responsable également des 3 Régions Midi Py+LR+PACA

juin 2009 / janv. 2012 Responsable Commercial France Sud avec 4 Régions (Aq+MiPy+LR)
AS SOLAR France(Gmbh)
Solution globale (Technique,Commerciale,Financière)en charge du 
développement commercial de la distribution auprès de réseaux de 
professionnels ENR sur 4 Régions :Aquitaine,Midi Pyrénées,Languedoc 
Roussillon,Paca

avr. 2005 / mai 2009 Responsable Commercial Sud France
ECOM France (Gmbh)
Responsable du Développement Commercial et de l'animation 
auprès des forces de Ventes B to B sur la France Grand 
Sud des professionnels du Chauffage et de leurs filiales 
ENR (Viessmann,De Dietrich,Weishaupt,Cuenod..),du BTP, 
(Dalkia,Savelys,Elyo,Cofatech,Véolia,..)de la Distribution électrique 
Spécialisée (GSS,GMS), avec Solution Technique,Commerciale,Financière

févr. 2002 / avr. 2005 Directeur Commercial France SUD
AFI Europe, France
Distributeur Electrique auprès des réseaux de Professionnels B To B du 
BTP,des ENR,ainsi qu'aux Grandes Surfaces Bricolages(Castorama,Leroy 
Merlin, ..)GrandesSurfacesSpécialisées(Rexel,Flauraud,Ditac, 
Brossette.,Pages,Woseley.) et GMS ( Casino,Carrefour,Leclerc...) et 
animation de leurs forces de vente Régionales.Mise en place référencement 
Technique,Commercial et Financier et gestion de 23 ME.

janv. 1995 / janv. 2002 Directeur Commercial France
Laboratoire DEXTRAN
Laboratoire accrédité et assermenté(TGI de Montpellier) sous Tutelle 
DRIRES,ARH,DASS...pour la mise en conformité installations et Matériels 
Médicaux,Industriels,AgroAlimentaires aux référentiels et Méthodes 
ISO ,HACCP,GBEA.... 
Manager Commercial (7ME)des Ingénieurs Commerciaux,SAV chargés de 
la mise en route et ventes des process,services SAV ,solutions financieres 
auprès de centaines de CHUS,Cliniques,Hôpitaux,Laboratoires d'Analyses

janv. 1991 / janv. 1995 Directeur Commercial France
SA PARTNERS, France
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Equipements Médicaux pour 
Hôpitaux,CHUS,Laboratoires :etuves,autoclaves,enceintes 
climatiques,centrifugeuses,hottes à Flux Laminaires
,Balances,pousseseringues....ETC... 
(Marques VIAL,HERAEUS,FRESENIUS KABI,Mettler 
Toledo,Johnsons Controls,EuroFlux,...etc ) pour les Maisons de 
retraite,Pharmaciens( Gamme Ontex)....Référencements avec mise en place 
solutions Techniques,Commerciales et Financières avec la Gestion de 15 ME.

janv. 1987 / janv. 1991 Directeur France+Benelux
MECAMATIC SA, France et Export
Directeur Commercial Industriel d'u fabriquant de Table de Robotique XYZ de 
découpe ,Fraisage,Jet d'Eau ,Laser ,Plasma avec CAO:DAO.GPAO pour des 
Industriels (Aeronautique,,Pme,DGSA,BTP ... 
Gestion de 130 salariés(17 ME) dont 30 salariés en Direct (Responsable 
Agences,Commerciaux,Sav,Formatrices,..) répartis en 3 centres de Profits 
(Bruxelles,Paris,Lyon). 
Création outils (ERP,CRM) et de solutions de Financement 
Place N° 2 du Marché Français atteinte,récompensée par reconnaissance 
"Team Manager " et félicitations de Mr Raymond BARRE sur Stand du Sitef de 
Toulouse

janv. 1983 / janv. 1987 Adjoint Directeur Administratif
GIE GIHAG(Site Nucléaire), Usine Nucléaire La Hague
Supervision et Gestion des Responsables des Services Achats, 
Magasins,CIHS,Transport ,Sécurité sur Site Nucléaire pour 1200 salariés dont 
400 interimaires 
Budget en responsabilité 40 ME

janv. 1977 / janv. 1983 Ing Cial+Chef des Ventes grand Ouest
OMB BUREAUTIQUE ET INFORMATIQUEInformatique, Haute et Basse
Normandie + Bretagne
Création, mise en place et supervision de 5 Agences (,Caen,Le 
Mans,Rennes,Cherboug,Nantes)de Distribution Commerciale de gammes de 
Photocopieurs(Nashua) et Ordinateurs (Apple, Olivetti,) 
Mise place solutions Financières Commerciales ,Techniques globales en Full 
Service

DIPLOMES ET FORMATIONS

sept. 1995 / juin 1997 3ème Cycle, Formation Continue Métrologie après VAD
IMT Mines Alès

sept. 1975 / juin 1977 DEUG, Sociologie  BAC+2
Université de Caen Basse Normandie

COMPETENCES

ERP, CRM, Apple

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais Courant

Allemand Académique

Français Bilingue
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